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VORBEMERKUNG 
 
MANATNET, Europas erster Internet-Marktplatz für Interim Managem ent, 
ist deutschlandweit der einzige professionelle Interim-Provider, der die 
Datenbank mit den Informationen zu allen Interim Managern potentiel-
len Kunden öffnet – uneingeschränkt für registrierte Kunden und mit Ein-
schränkung der persönlichen Daten sogar für jeden Internet-Nutzer. 
 
Dies erforderte einen Spagat: 
 
Unsere Datenbankabfrage muß am Benutzer orientiert sowie schnell 
und einfach sein. Sie muss zudem dem nicht so erfahrenen Nutzer Hilfe-
stellung bieten. 
 
Daneben muss sich die Datenbankabfrage an allgemeingültigen Kon-
ventionen orientieren, damit die Prozesse „Abfrage durch Unterneh-
men“ und „Eingabe durch die Interim Manager oder MANATNET“ sau-
ber ineinander greifen und zu sinnvollen Ergebnissen führen. Eine unter-
nehmensinterne „Verschlagwortung“ kann hier nicht zum Ziel führen, 
wohl aber öffentlich anerkannte Definitionen wie z. B. die Branchenco-
des des Statistischen Bundesamtes in Wiesbaden. 
 
Ein Kunde, der genau weiß, welche Linien- und Branchenerfahrung der 
ideale Interim Manager mitbringen muss und für welche Art Unterneh-
men in welchen Ländern er gearbeitet haben sollte: Dieser Kunde wird 
mit der strukturierten Datenbankabfrage über unsere Suchmaske sicher 
zum Ziel kommen. Hierfür ist es aber erforderlich, dass Sie Ihr fachliches 
Profil sauber in unserer Datenbank anlegen – sonst kann selbst die be s-
te Datenbank nicht zu guten Ergebnissen führen. 
 
Ein anderer Kunde, der nur mal stöbern möchte, wird womöglich eher  
die Volltextsuche bevorzugen: Sie bewährt sich besonders bei der Su-
che nach besonderen oder „exotischen“ Stichwörtern wie z. B. CMMI, 
ITIL oder Navision. Die Stichwortsuche greift jedoch auf die Lebenslä ufe 
der Interim Manager  zu. Dieses besondere Feature von MANATNET wird 
dann seine volle Leistungsfähigkeit entfalten, wenn Sie einen möglichst 
detaillierten Lebenslauf am Marktplatz hinterlegen. 
 
Wenn Sie als Nutzer Fragen oder Anregungen haben, wie MANATNET 
noch besser werden kann, sprechen Sie uns bitte an (juer-
gen.becker@manatnet.com oder Tel. 030 887 19 19 12). 
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DIE REGISTRIERUNG 
 
Wenn Sie sich bei MANATNET registrieren möchten, dann gehen Sie auf 
unseren Marktplatz unter www.manatnet.com  und klicken auf „Infor-
mationen für Interim Manager“ und dann auf „myMANATNET“ oben 
rechts, unterhalb des Logos. Sie erreichen dann diese Seite. Klicken Sie 
auf „Möchten Sie sich registrieren?“ 
 

 
 

Bild 1 – Login-Bildschirm für Interim Manager 
 
Für Ihre Registrierung klicken Sie auf den ersten Link „Möchten Sie sich 
registrieren. Damit führt Sie unser System automatisch durch den v ierstu-
figen Registrierungsprozess, der etwa 15 Minuten in Anspruch nehmen 
wird. Nach Abschluss Ihrer Registrierung erhalten Sie Ihre Login-Daten 
(Benutzername und Passwort) an Ihre E-Mail-Adresse. Mit diesen Login -
Daten haben Sie von diesem Bildschirm aus jederzeit Zugriff auf Ihre D a-
ten. 
 

STUFE 1: ERFASSUNG IHRER STAMMDATEN 
 
Die Stammdaten werden grundsätzlich niemandem zur Verfügung ge-
stellt – auch potentiellen Kunden nicht. Sie dienen ausschliesslich MA-
NATNET-internen Aufgaben. Wir sichern Ihnen zu, dass wir Ihre Daten an 
keinen Dritten weitergeben. Ausgenommen hiervon sind „Persönliche 
Headline“, „Persönliches Profil“, „Indikativer Tagessatz“ sowie „Ver füg-
barkeit: Mit diesen Daten ergänzen wir dymamisch Ihr fachliches Pro fil, 
das potentiellen Kunden präsentiert wird. 
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Bild 2 – Registrierungsprozess - Stufe 1: Stammdate n, obere Bildschirmhäfte 
 
Wichtige Anmerkungen zu ausgewählten Feldern: 
 
�  Feld „Land“ : Wir haben als Standardeinstellung „Deutschland“ vor-

gemerkt. Sie können dies durch einfaches Überschreiben ändern. 
 
�  Feld „Geburtstag“:  Sofern Sie Ihren Geburtstag nicht nennen möch-

ten, geben Sie einfach den 01.01. Ihres Geburtsjahres an. 
 

 
 

Bild 3 – Registrierungsprozess - Stufe 1: Stammdate n, untere Bildschirmhäfte 
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�  Feld „indikativer Tagessatz“:  Bitte nennen Sie einen Tagessatz, den 
Sie typischerweise erzielen oder den Sie nicht unterschreiten möch-
ten. Wir wissen, daß der Tagessatz abhängig vom Projekt verha ndelt 
wird und bezeichnen dieses Feld daher auch als „indikativ“. Bitte 
bedenken Sie, dass dies der Tagessatz ist, den der Kunde zahlen  soll: 
Ihre Provision für unsere Vertriebsleistung von 15 oder 25% wird d a-
von einbehalten. 

 
�  Feld „verfügbar ab“ : Hier können Sie steuern, dass Sie für ein Mandat 

nicht angesprochen werden, wenn Sie in einem Projekt gebunden 
sind. Bitte pflegen Sie dieses Feld akkurat. Sollten Sie das einmal  ver-
gessen: Unser System überprüft jeweils am 2. jedes Monats Ihr Ve r-
fügbarkeitsdatum. Sollte Ihr Verfügbarkeitsdatum dann älter  als das 
jeweils aktuelle Datum sein, dann ändert unser System Ihr Verfüg-
barkeitsdatum automatisch auf den 1. des Folgemonats.  So stellen 
wir sicher, dass Ihr Profil nicht als „Ladenhüter“ wirkt und da ss Sie 
stattdessen als „kurzfristig“ verfügbar angesehen werden. Sollte d ies 
dann nicht der Fall sein, stehen wir recht schlecht da: Bitte helfen 
Sie, diese unschöne Situation zu vermeiden, indem Sie angeben, 
wenn Sie Projekte nicht annehmen können. 

 
�  Feld „Kontakt durch“ : Wir sind Ihnen sehr dankbar, wenn Sie uns mit-

teilen, auf welchem Weg Sie auf Manager Network aufmerksam 
wurden. Dies hilft uns, die Vertriebsprozesse zu optimieren. 

 
�  „Feld „persönliche Headline“:  Hier beschreiben Sie kurz, durchaus im 

Bildzeitungsstil, wofür Sie stehen und was Sie besonders gut können. 
Diese Information, die nicht mehr als 20 Wörter umfassen sollte, wir d 
bei Datenbankabfragen durch Ihre potentiellen Klienten zusätzlich 
zum fachlichen Profil mitgeliefert: Sie ist das Erste, was Ihre potentiel-
len Klienten über Sie lesen werden.  Nutzen Sie diese Möglichkeit zur 
Selbstvermarktung für sich! Vermeiden Sie Allgemeinplätze und lie-
fern Sie konkrete Informationen! Im Rahmen unserer Qualitätskontrol -
le überprüfen wir Ihre persönliche Headline und machen Ihnen ge-
gebenenfalls als kostenlosen Service einen Vorschlag, wie Sie Ihre 
persönliche Headline verbessern können. 

 
�  Feld „Persönliches Profil“:  Dieses Feld ergänzt die Schlagwörter der 

„persönlichen Headline“ und bietet Ihnen die Möglichkeit, Ihre Stär-
ken in bis zu 100 Wörtern ausführlich darzustellen. Die Goldene Re-
gel: Keine Wiederholung der „persönlichen Headline“! 

 
�  Felder „Referenz-Emailadressen “: ACHTUNG!  Diese Felder sind Teil 

unserer Qualitätssicherung. Ihre Emailadressen werden automatisch 
vom System angeschrieben und um Bestätigung gebeten, ob sie 
grundsätzlich und ohne Verpflichtung in einem künftigen konkreten 
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Fall als Referenzgeber für Sie zur Verfügung stehen. Wenn Sie hier 
keine Referenzen angeben, dann wird Sie unser System nicht zur 
nächsten Prozessstufe zulassen. Sofern Sie keine drei Referenzen an-
geben möchten, dann sprechen Sie uns bitte an: Wir sprechen 
dann mit Ihnen ein alternatives Vorgehen ab. Unser System wird 
entdecken, wenn Sie Ihre eigene E-Mail-Adresse als „Referenz“ an-
geben. WICHTIG : Wir sichern Ihnen zu, dass wir die E-Mail-Adressen 
nicht zu Werbezwecken nutzen werden. 

 
�  Felder „Erfolgreiches Projekt“: Diese Felder sind ein weiterer Teil unse-

rer Qualitätssicherung. Bitte beschreiben Sie kurz (z. B. Einführung 
Vertriebsprozesse für ein Start-up) Ihre drei Projekte. WICHTI G: Die 
Projekte müssen nicht zwingend als Interim Manager bearbeitet 
worden sein, sondern können auch aus Ihrer Linientätigkeit stam-
men, wenn Sie neu in das Interim Geschäft einsteigen. 

STUFE 2: HOCHLADEN VON LEBENSLAUF UND BILD 
 
Unser System bittet Sie nun, Ihr Bild und Ihren Lebenslauf auf unseren 
Marktplatz hochzuladen. Achtung: Ihr Lebenslauf kann nur im PD F-
Format hinterlegt werden, Ihr Bild im JPEG-Format. 
 

 
 

Bild 4 – Registrierungsprozess - Stufe 2: Bild und Lebenslauf hochladen 
 
Wenn Sie diese Formate nicht vorliegen haben: Wir konvertieren Ihren 
Lebenslauf und Ihr Bild kostenlos für Sie. Senden Sie uns in diesem Fall  Ihr 
Word-Dokument und Ihre Bilddatei an info @manatnet.com. 
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Sie können Ihren Lebenslauf in Ihrem ganz persönlichen Stil hinterlegen. 
Beachten Sie aber bitte: (1) Ihr Lebenslauf ist Ihr „Verkaufspros pekt“ im 
Wettbewerb mit anderen Interim Managern. Legen Sie deshalb sehr 
hohe Maßstäbe an. Wir übernehmen gern die Rolle des Sparring-
Partners – kostenlos. Und (2): Ihr Lebenslauf sollte so detaill iert wie eben 
möglich sein, weil unsere Volltextsuche auf Ihren Lebenslauf zugreift . Sie 
sollte dann gegebenenfalls Stichwörter wie z. B. Sarbanes-Oxley, Six S ig-
ma, CRM, CMMI oder Outplacement auch finden können. 
 
Sie möchten Ihren Lebenslauf im MANATNET-Format?  Wir machen das 
gemeinsam mit Ihnen und berechnen Ihnen für unsere Dienstleistung 
100 Euro. Wie Ihr Lebenslauf dann aufgebaut sein wird, finden Sie auf  
dem Marktplatz unter „Downloads“. 
 
Ihr Bild wird Ihrem potentiellen Klienten angezeigt. Neben dem Lebens-
lauf ist auch Ihr Bild Ihre Visitenkarte. Bitte legen Sie daher ein hochqua-
litatives Bild ab, das die Erwartungshaltung der Business Welt trifft. 
 
Sie haben kein Bild im JPEG-Format?  Kein Problem, wir digitalisieren Ihr 
Bild kostenlos für Sie. Senden Sie uns in diesem Fall Ihr Papierbil d an Ma-
nager Network, Ruhrallee 9, 44139 Dortmund. 
 
Sie können Ihre Registrierung (Dateneingabe) abschließen und Lebens-
lauf und Foto später hochladen oder nachreichen. Bis dahin hält unser 
Marktplatz Sie als „Interim Manager mit unvollständigen Daten“ vo r. 

STUFE 3: ERFASSUNG IHRER PROFILDATEN 
 
Dies ist der wichtigste Teil der Datenerfassung, denn hier legen Sie ab, 
was Ihre potentiellen Kunden im Rahmen einer Datenbankabfrage fin-
den können. 
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Bild 4 – Registrierungsprozess - Stufe 3: Erfassung  Profildaten 
 
Die Datenbank von MANATNET hat eine sieben-stufige Struktur (Spra-
che, Ausbildung, Branchenerfahrung, Auslandserfahrung, Linienerfah-
rung, Softskills und Unternehmenstyp), mit der wir Ihr fachliches P rofil 
umfassend abbilden können. Diese sieben Stufen (Kriterien) öffnen sich 
durch einen Klick auf den Pfeil rechts neben dem Feld „Bitte wählen“  
neben dem Wort Kriteriumskategorie. 
 

 
 

Bild 6 – Registrierungsprozess - Stufe 3: Fachliche  Informationen –sieben Kriterien 
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Für jedes dieser Kriterien gibt es bis zu vier weitere Ebenen für Ihren ganz 
persönlichen Detaillierungsgrad; Sie sollten diese Möglichkeit nutzen, 
müssen es aber nicht. 
 
Bitte wählen Sie die Kategorie aus, die Sie beschreiben wollen (z. B. 
„Ausbildung“) und es öffnen sich alle verfügbaren Oberbegriffe; kl icken 
Sie die Oberbegriffe an, aus denen Sie auswählen wollen (z. B. „Univer-
sitäre Ausbildung“) und wählen Sie Ihr abgeschlossenen Studium au s 
durch Anklicken (z. B. „Ingenieurs-Wissenschaften – Maschinenbau“). 
Klicken Sie den Button „Hinzufügen“ an und Ihre Auswahl wird gespei-
chert und im unteren Rahmen sichtbar abgelegt. Sie können beliebig 
viele Kriterien auswählen und damit Ihr Know-how-Profil perfekt abbi l-
den. ACHTUNG:  Speichern nicht vergessen! 
 

 
 

Bild 7 – Registrierungsprozess - Stufe 3: Fachliche  Informationen einpflegen 
 
�  Sprache:  Bitte geben Sie die Sprachen ein, die Sie verhandlungssi-

cher beherrschen – und vergessen Sie Deutsch nicht. Sie sollten auf 
„Grundkenntnisse“ verzichten, weil derartig ausgeprägte Sprach-
kenntnisse in der Regel für Ihre potentiellen Klienten unerheblich 
sind. 

 
�  Ausbildung:  Sofern Sie eine Ausbildung absolviert haben, die in den 

Auswahlfeldern nicht vorgemerkt ist, so tragen Sie die „offizielle Be-
zeichnung“ für Ihre Ausbildung einfach im Feld „Wert“ ein, Sie müs-
sen aber „Ausbildung“ ausgewählt haben 

 
�  Branchenerfahrung:  Dies ist das komplexeste Feld! Wir haben die 

Branchenstatistik des Bundesamtes für Statistik nahezu vollständig 
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abgebildet und „moderne Branchen“ (z. B. Biotechnologie) zusätz-
lich herausgehoben. Sie haben somit die Möglichkeit, die passen-
den Branchen zu finden – auch wenn dies nicht immer einfach er-
scheint. Wenn Sie auf den letzten Detaillierungsgrad verzichten 
möchten, dann können Sie problemlos auf den oberen Ebenen 
verweilen (z. B. Verarbeitendes Gewerbe – Maschinenbau) und 
dann aufhören. Das System setzt automatisch „3 Jahre“ als Zeit-
raum, in dem Sie in der jeweiligen Branche gearbeitet haben. Sie 
können diese Zahl beliebig ändern, jedoch nicht unter „1“. Sofern 
Sie weniger als ein Jahr in einer Branche gearbeitet haben, diese 
Branche aber dennoch angeben möchten, setzen Sie die Dauer 
auf „1“, aber gehen Sie bitte kritisch damit um: Ihre Aussage mus s 
vor Ihrem potentiellen Klienten bestehen können – nicht vor Ihnen 
selbst oder uns. 

 
�  Auslandserfahrung:  Ähnlich zur Logik des Feldes Sprachen sollten Sie 

hier nur nachhaltige Auslandserfahrung angeben. Wir denken, daß 
eine Auslandserfahrung nachhaltig ist, wenn Sie zumindest ein Jahr 
im jeweiligen Land verbracht haben. Ein Jahr ist daher der Mindest-
Zeitraum, den das System von Ihnen akzeptieren wird. Seien Sie 
auch hier kritisch: Ihr Kunde wird regelmässige Meetings auch über 
Jahre hinweg nicht als Auslandserfahrung ansehen.  

 
�  Linienerfahrung:  Sie können Ihre Erfahrung in der Linie in neun Grup-

pen abbilden (General Management, Finanzen, IT/Organisation, 
Technik/Produktion, Logistik, Materialwirtschaft, Vertrieb/Marke ting, 
Personal sowie Sonstige). Jede dieser Gruppen ist unterteilt in Positi -
onsbeschreibungen (z. B. Geschäftsführer, Bereichsleiter, Projektlei-
ter) und danach können Sie Ihr Spezialistenwissen beliebig detailliert 
aus der vorgegebenen Auswahlliste beschreiben (z. B. „Sanierung“).  
Auch hier gilt als Mindest-Zeitraum ein Jahr. 

 
�  Softskills: Sie haben zudem die Möglichkeit, für Ihre potentiellen 

Klienten weiche Faktoren abzubilden. Wir haben fünf „typische“ In-
terim Manager für Sie definiert: Harter Sanierer und Reorganisator, 
Hands-on-Gründer und Aufbauer, Kommunikator und Teambuilder, 
Innovator und Unruhestifter sowie Prozessorientierter Strukturierer.  
Nach Ihrer Auswahl erscheint eine Liste mit Attributen, mit denen Sie 
sich noch genauer beschreiben können. Achtung: Sie sollten nicht 
mehr als zwei dieser „Typen“ für sich auswählen, weil dies auf Ihre 
potentiellen Klienten wenig glaubwürdig wirken würde. Zudem sollte 
die Anzahl Ihrer Softskills in einem ausgewogenen Verhältnis zu Ihren 
Hardskills stehen. 

 
�  Unternehmenstyp:  Sie können hier ablegen, in welchem Typ Unter-

nehmen Sie Ihre Erfahrungen sammeln konnten (z. B. Konzern, Mit-
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telstand) und Sie können die dazugehörigen Umsatzgrößen able-
gen. Das ist für Ihre potentiellen Klienten sehr wichtig, weil sie hier 
regelmässig klare Vorgaben machen oder aber, sie versuchen, ei-
nen Interim Manager zu engagieren, der Erfahrung in der nächst-
höheren Umsatzklasse hat (verglichen mit der eigenen). 

 
Wenn Sie eine beliebige Auswahl, die Sie getroffen haben, ändern 
möchten (z. B. Anzahl der Jahre), dann doppelklicken Sie auf die ent -
sprechende Auswahl im unteren Rahmen. Ihre Auswahl wird dadurch 
markiert und im oberen Arbeitsbereich angezeigt, so dass Sie einfach 
ändern können. Sollten Sie eine Auswahl löschen wollen, dann klicken 
Sie auf diese Auswahl im unteren Rahmen (die Auswahl wird dadurch 
markiert) und klicken Sie bitte auf die Taste „Kriterium entfernen“ – nic ht 
auf „Alles entfernen“, denn dies löscht alle ausgewählten Kriterien.  

STUFE 4: DOWNLOAD DES VERTRAGES 
 
Als letzten Schritt müssen Sie den Vertrag herunterladen und an Mana -
ger Network unterschrieben zurücksenden. Den Vertrag finden Sie 
auch jederzeit auf unserem Marktplatz unter „Downloads“. Der  Vertrag 
ist als Rahmen-Vertrag für eine langfristige Zusammenarbeit ausge legt 
und regelt unsere und Ihre Pflichten sowie die Preisgestaltung (hier ha-
ben Sie zwei Optionen zur Auswahl). Bitte haben Sie dafür Verständnis,  
dass wir keine weiteren Alternativen zur Preisgestaltung anbieten 
möchten. 
 
Sobald der Vertrag bei uns angekommen ist, bestätigen wir Ihnen dies 
und schalten Sie für den Marktplatz frei: Unser System wird Ihnen d ie 
Freischaltung per E-Mail bestätigen. 
 
Haben Sie weitere Fragen? Bitte sprechen Sie uns an: Wir helfen Ihnen 
gern weiter. 
 
 
E-Mail: info@manatnet.com  
Telefon – Festnetz: +49 (0) 30 887 19 19 12 
Fax: +49 (0) 30 887 19 19 25 
 
Postanschrift: Kurfürstendamm 44, 10719 Berlin 
 
 
 
Berlin, im Juli 2008 
 
Manager Network GmbH 


